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Wir suchen die ADEG Kaufleute von morgen.

NEHMEN SIE 
IHRE ZUKUNFT 
IN DIE HAND.

WILLKOMMEN DAHEIM

Willkommen
daheim



Jürgen Öllinger
Vorstand
ADEG Österreich Handels AG‚‚

‚‚

Selbstständige Unternehmer sind ein  
unverzichtbarer Treiber für das Dorfleben: 
Sie beleben die Gemeinde, schaffen 
Arbeitsplätze, bringen neue Impulse und 
erhöhen dadurch die Lebensqualität für 
alle Dorfbewohner. 

Sehr geehrte Damen und Herren,

seit mehr als 120 Jahren bieten die selbstständigen ADEG Kaufleute den Menschen in ihren 
Gemeinden und Regionen in ganz Österreich individuelle und persönliche Nahversorgung, 

die weit über reinen Lebensmittelhandel hinausgeht. Sie sind engagierte Unternehmer und 
regionale Investoren, lokale Arbeit- und Impulsgeber und sie fördern mit ihren Märkten  

den sozialen Zusammenhalt in den Gemeinden.
 

Das alles tun sie selbstbestimmt und selbstständig – mit der Hilfe und Unterstützung eines 
starken Partners an ihrer Seite: Wir vom ADEG Großhandel sehen unsere Rolle darin, 

den Kaufleuten Rahmenbedingungen zu bieten, die erfolgreiches Wirtschaften so einfach 
wie möglich machen. 

Auf den nachfolgenden Seiten finden Sie neben allgemeinen Informationen über die 
Selbstständigkeit mit ADEG auch ausgewählte Beispiele von österreichischen ADEG Kaufleuten, 

die sich mit ihren eigenen Märkten und Mitarbeitern selbst verwirklichen konnten. Sie  
werden sehen, welche umfangreichen Leistungen des ADEG Markendachs es Ihnen ermöglichen, 

einen erfolgreichen Lebensmittelhandel zu betreiben. Und Sie werden erkennen, wie viel  
man gemeinsam erreichen kann – mit der Liebe zu Lebensmitteln und zur Region, dem Kontakt 

zu den Menschen und den lokalen Erzeugern und dem Stolz darauf, als eigenständiger, 
heimischer Unternehmer zu wirken. 

Wir freuen uns auf Ihr Interesse und unterstützen Sie gerne bei Ihrem 
Schritt in die Selbstständigkeit!

Jürgen Öllinger

SELBSTSTÄNDIG & 
ERFOLGREICH 

HANDELN MIT ADEG.
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Als 1895 einige engagierte Kaufleute aus der Steiermark 
eine Einkaufsgenossenschaft gründeten, legten sie den 
Grundstein für das österreichweite Wachstum der Mar-
ke ADEG und den individuellen Erfolg der vielen selbst-
ständigen Kaufleute, die sich im weiteren Verlauf unter 
deren Dach zusammenfanden.

Heute, mehr als 120 Jahre später, ist der ADEG Groß-
handel Teil der internationalen REWE Group. Der ADEG 
Großhandel ist ein starker und verlässlicher Partner für 
moderne und stolze Kaufleute, die sich mit ihrem Markt, 
ihrem Sortiment und ihrer Vision von gelebter Nahver-
sorgung selbst verwirklichen. Durch ihre Partnerschaft 
mit dem ADEG Großhandel können sie dabei auf Kon-
zernvorteile zurückgreifen und Leistungen sowie Er-
fahrungen in Anspruch nehmen, die sie bei ihrem selbst-
ständigen Erfolg unterstützen. 

Für künftige Projekte sucht der ADEG Großhandel Men-
schen, die sich mit einem starken Partner an ihrer Seite 
als freie und selbstständige Kaufleute selbst verwirk-
lichen wollen und die Freude am Führen ihres eigenen 
Unternehmens und der engagierten Nahversorgung der 
Menschen aus ihrer Region haben.

Ergreifen auch Sie die Chance, als unser starker Partner 
Verantwortung für Ihren eigenen Markt, Ihre Region und 
Ihren Erfolg zu übernehmen. Wir unterstützen Sie dabei!  

FÜR GUTEN HANDEL 
BRAUCHT ES 

STARKE PARTNER
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Die Marke der selbstständigen ADEG Kaufleute
 
„Willkommen daheim“ ist unser Motto, unsere treibende 
Kraft sind die selbstständigen ADEG Kaufleute in ganz Öster-
reich. Seit jeher steht die Marke für echte Nahversorgung, die 
jede Kauffrau und jeder Kaufmann auf dem Fundament von  
Service-Kompetenz und gelebter Regionalität mit dem eige-
nen Markt individuell interpretiert. Stets orientiert an den Be-
dürfnissen und Wünschen der Menschen aus der jeweiligen 
Region.

Rund 400 Standorte in Österreich verdeutlichen: Vom enga-
gierten und selbstständigen Unternehmertum, der Passion für 
regionale Produkte und deren Erzeuger und der Liebe zu Le-
bensmitteln profitiert nicht nur die regionale Wertschöpfung; 
die selbstständigen ADEG Kaufleute sichern dadurch auch ihr 

persönliches wirtschaftliches Wachstum als Unternehmer – 
gesund und nachhaltig zum Nutzen ihrer Heimat. 

Unsere ADEG Kaufleute präsentieren sich dabei modern, 
persönlich und kundennah. Der frische und ansprechende 
Ladenbau lädt zum Einkaufen und Verweilen ein. Individuelle 
Zusatzangebote vom Café bis hin zur Vinothek oder sogar einer 
Kaffeerösterei machen jeden Markt zu etwas Besonderem – 
und jedes Einkaufserlebnis einmalig. 

Mit dem ADEG Großhandel und dem bewährten Sortiment 
der REWE International AG als starken Partnern an ihrer Seite 
sind die ADEG Kaufleute gemeinschaftlich gut für die Zukunft  
ausgestattet, während jede und jeder Einzelne die ganz per-
sönliche Erfolgsgeschichte unter dem starken Dach der Marke 
ADEG erzählt.
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Unsere Marke

Von dem auch Sie profitieren können.

UNSER  
ADEG MARKENDACH

Erfolg durch Selbstständigkeit

Die Basis unseres bewährten Erfolgssystems ist die Selbst-
ständigkeit unserer Kaufleute, die für diese ein großes Maß 
an Flexibilität und Agilität bedeutet. Diese Eigenschaften er-
möglichen eine direkte und anpassungsfähige Ausrichtung 
von Sortiment und Dienstleistungsangeboten der Kaufleu-
te auf die Region und ihre jeweiligen Kunden, die sonst nie-
mand besser kennen kann. 

Zusätzlich zu dieser starken Partnerschaft können sich die 
ADEG Kaufleute aufeinander verlassen. Freiwillig organisiert 
in der ADEG Genossenschaft, tauschen sie gemeinsame  
Erfahrungen aus und starten neue, unternehmensübergrei-
fende Projekte.

Unser System

Mehr Informationen finden Sie unter: adeg.at/meinmarkt

Einer für alle – alle für einen

Der ADEG Großhandel unterstützt neue Kaufleute beim pro-
fessionellen Einstieg, bietet darüber hinaus die Möglichkeit, 
sich mit individuellen und innovativen Ideen weiterzuent- 
wickeln, und unterstützt mit professioneller Weiterbildung.

Hand in Hand mit den Kaufleuten arbeiten unsere Experten 
tagtäglich daran, den ADEG Kaufleuten ein auf die aktuellen 
Bedürfnisse abgestimmtes Fundament für ein wirtschaftliches 
Handeln zu bieten. Dazu gehört unter anderem die individuel-
le Betreuung und unverbindliche Beratung durch die kompe-
tenten Vertriebs-Außendienstmitarbeiter und die Experten 
der Fachabteilungen in der ADEG Zentrale. Diese helfen nicht 
nur bei der marktspezifischen Auswahl aus dem umfassenden 
Großhandelssortiment mit insgesamt über 32.000 Artikeln 
und den starken REWE Eigenmarken wie beispielsweise „Ja! 
Natürlich®“ und „clever®“, sie unterstützen auch bei der Ein-
arbeitung und Fortbildung der Kaufleute und ihrer Mitarbeiter, 
geben Unterstützung bei Werbung und Marketing und stellen 
ein modernes und anwenderfreundliches Warenwirtschafts-
system zur Verfügung, das an die spezifischen Anforderun-
gen eines selbstständigen Lebensmittelhändlers angepasst ist. 
Mehr zu unseren Leistungen ab Seite 12.

3

Unsere Leistungen
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Der typische ADEG Markt? Den gibt es nicht. Das Verbindende 
sind die Kaufleute, die regionales Unternehmertum mit 
Wissen, Beratungskompetenz, Service und Liebe zur Region, 
deren Lebensmitteln und den Menschen vor Ort vereinen. 
Alles andere ist so vielfältig und gleichzeitig einzigartig wie 
die Regionen unseres Landes. Und macht damit auch jeden 
einzelnen ADEG Markt zu etwas Einmaligem.

Eines fällt beim Betreten eines jeden ADEG Marktes in Öster-
reich gleich auf: Hier fühlt man sich willkommen, hier fühlt man 
sich daheim. Denn hier spürt man die persönliche Note der 
selbstständigen Kaufleute, die sich in ihren Märkten selbst ver-
wirklicht haben: Sie haben das Sortiment nach den Bedürfnissen  
ihrer Kunden kompetent ausgewählt und bieten wichtige Zu-
satz- und Dienstleistungen nach ihrer Vorstellung einer guten 
und gelebten Nahversorgung an. Das alles im wahrsten Sinne 
des Wortes unter dem Dach der Marke ADEG: die freundlichen 
Farben des ADEG Ladenbaukonzepts, die Holzelemente, die für 
die angenehme Atmosphäre sorgen, und die aus der Werbung 
bekannten Tafeln mit der sympathischen Schrift, die auf spe-
zielle Angebote sowie regionale und lokale Waren hinweisen. Im 
ADEG Markt fühlt man sich einfach „willkommen daheim“.

Der Mensch im Mittelpunkt

Als eigenständige Unternehmer tragen die selbstständigen Kauf-
leute dabei mit Stolz die volle Verantwortung für ihren Markt 
und ihre Mitarbeiter. Gleichzeitig werden sie natürlich vom ADEG 
Großhandel zum Beispiel bei der Suche nach Lehrlingen oder bei 
Weiter- und Fortbildungsmaßnahmen unterstützt. Dadurch ist 
jeder einzelne Mitarbeiter – genauso wie der Kaufmann oder die 
Kauffrau – Experte für das Sortiment und Marktangebot und 
stellt dieses Wissen den Kunden beratend zur Seite, egal ob es 
um die Auswahl des täglichen Warenkorbs oder um eine Menü- 
samt Weinempfehlung für Gäste geht. Damit erfüllt sich das 

hohe Service-Bewusstsein, das der Marke ADEG aus Tradition 
und Selbstverständnis eigen ist. Denn nur durch die Kenntnis der 
Bedürfnisse der Kunden vor Ort garantiert der ADEG Markt für 
seine Region die optimale Nahversorgung, auf welche alle ADEG 
Kaufleute stolz sind. Das liegt auch an den Zusatzangeboten, die 
viele der Kaufleute als moderne Nahversorger anbieten: Oft sind 
Poststellen, eine Lotto-/Toto-Annahmestelle oder auch ein klei-
nes Bistro im ADEG Markt angesiedelt.

Damit verbessert ein ADEG Markt das Leben in einer Gemein-
de maßgeblich, wie auch der ADEG Dorfleben-Report® aus 2017 
bestätigt. Ebenso, dass der örtliche Nahversorger ein wichtiger 
sozialer Treffpunkt in der Gemeinde ist. Die ADEG Kaufleute 
sind damit nicht nur leidenschaftliche Lebensmittelhändler, ihre 
Märkte sind oft Zentrum in Österreichs Dörfern.

Das Herz des Marktes

Mittelpunkt des Marktes ist das Sortiment, das die ADEG Kauf-
leute nach sorgfältiger Auswahl ihren Kunden anbieten. Die 
REWE International AG stellt für die ADEG Kaufleute ein sehr 
umfangreiches Großhandels-Basissortiment bereit, auf das alle 
ADEG Kaufleute zurückgreifen können. Dieses Vollsortiment 
umfasst bereits den kompletten Bedarf an Produkten des tägli-
chen Lebens und überzeugt mit starken REWE Eigenmarken wie 
„Ja! Natürlich®“ oder „clever®“.
 
Zusätzlich gehen die ADEG Kaufleute auch individuell auf die 
regionale Vielfalt in ihrer Heimat ein. In partnerschaftlicher 
Verbindung mit lokalen Lieferanten und Produzenten, die sie 
individuell auswählen, schaffen sie ein einzigartiges Angebots-
sortiment – und bieten daher kompetente heimische Nahver-
sorgung mit regionaler Vielfalt. Gleichzeitig bieten viele Kaufleu-
te an ihren Feinkosttheken auch selbstgemachte Produkte und 
Speisen an, die von ihren Mitarbeitern oder ihnen selbst vor Ort 
und mit lokalen Zutaten zubereitet werden.

Warum man sich in jedem 
ADEG Markt willkommen fühlt.

MEIN ADEG 
MARKT

A D EG  M Ä R K T E  
I N  Ö S T E R R E I C H

I N D I V I D U E L L E 
Z U S AT Z L E I S T U N G E N

W I E  Z . B . :

Anzahl:

Ø Größe:

Lage:

Sortiment:

Zusatz-
leistungen: 

Über 400 ADEG Standorte in Österreich

400 m2

Verankerung im Ort, oft im Ortskern 
gelegen

Ca. 32.000 Artikel  von über 1.100 Liefe-
ranten & ca. 2.200 zusätzliche regionale 
Produkte pro Bundesland

Mehr als 70% der Märkte mit markt-
spezifischen Zusatzleistungen 

• Café
• Lotto-/Toto- 
Annahmestelle

• Trafik
• Hauszustellung

• Catering-Service
• Schnelle Küche

• Vereinszustellungen
• Post-Service

• Vinothek
• Fischtheke
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Haben wir Ihren Unternehmergeist geweckt?
Dann freuen wir uns darauf, Sie kennenzulernen! Ru-
fen Sie uns an (Tel.: 02236 600-2280) oder schicken 
Sie uns eine E-Mail an gruenderservice@adeg.at.

Nehmen Sie 
Kontakt 
mit uns auf1.

Unser Auswahlprozess soll dem Interessenten und 
uns helfen, die richtige Entscheidung zu treffen.  
Vertiefende Gespräche, gemeinsame Marktbesich-
tigung mit einem Gespräch mit einem Kaufmann 
sowie ein Online-Assessment sind Teil des Auswahl-
prozederes. 

Stellen Sie 
sich unserem 
Auswahlprozess3.

Nun ist es endlich so weit und Sie können Ihren 
eigenen ADEG Markt übernehmen. Als selbststän-
diger Unternehmer betreiben Sie eigenverantwort-
lich Ihren ADEG Markt.

Übernehmen Sie  
Ihren eigenen 
ADEG Markt5.

Die ADEG Akademie bereitet Sie auf Ihre künftige 
Tätigkeit best möglich vor.  Die Einarbeitung wird 
individuell auf Ihre Kenntnisse abgestimmt und 
dauert bis zu 12 Monate. Während der Einarbei-
tungszeit sind Sie bei der ADEG Österreich Handels 
AG angestellt.

Nehmen Sie 
an unserer
ADEG Akademie teil4.

Nach der Kontaktaufnahme folgt ein erstes 
Gespräch mit .einem regionalen Ansprechpart-
ner aus dem ADEG Vertrieb. Wir stellen uns Ihren 
Fragen und geben Einblick in die Welt der selbst-
ständigen Kaufleute.

Sprechen 
Sie persönlich
mit uns2.

Informationen über aktuelle Projekte  
finden Sie auf adeg.at/meinmarkt. 

Kein passender Standort für Sie dabei?  
Gerne prüfen wir Standortmöglichkeiten  

gezielt in Ihrer Wunschregion.

IN 5 SCHRITTEN 
ZUM EIGENEN 
ADEG MARKT
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Marcus Hamann und sein Team sind die persönlichen 
Ansprechpartner für potenzielle neue ADEG Kaufleute. 

Wie der Weg in die Selbstständigkeit funktioniert,  
erklärt er in diesem Interview.

„Unsere Kaufleute sind Menschen, die 
für ihre Region etwas bewegen und schaffen  
wollen. Jeder Einzelne setzt sich mit ganzer  

Kraft für seinen Markt und damit für die 
Wertschöpfung vor Ort ein.“ 

Marcus Hamann
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MARCUS HAMANN
Leiter Akquisition
Tel.: 02236 600-2280

Herr Hamann, was sind die Voraussetzungen, um ADEG 
Kauffrau oder Kaufmann zu werden?
Unsere Kaufleute sind Menschen, die etwas bewegen und schaf-
fen wollen. Jeder Einzelne setzt sich mit ganzer Kraft für seinen 
Markt und damit auch für die Wertschöpfung vor Ort und in der 
Region ein. Wir suchen also Menschen, die unternehmerisch den-
ken und handeln, Organisationstalent aufweisen, kommunikati-
onsfreudig sind und Bereitschaft zu persönlichem und regionalem 
 Engagement mitbringen.

Wie läuft der Weg in die Selbstständigkeit ab?
Mit einer durchgehenden Betreuung und Beratung von Be-
ginn an. Ist das Interesse gegeben und liegt eine positive Ein-
schätzung über eine mögliche künftige Zusammenarbeit vor, 
bieten wir den potenziellen Kaufleuten eine Einarbeitung im 
Rahmen der ADEG Akademie an. Besonders erwähnenswert 
ist dabei: Während des gesamten Einarbeitungszeitraumes 
sind die angehenden Kaufleute bei der ADEG Österreich Han-
dels AG angestellt und beziehen so ein sicheres Einkommen.

DAS ADEG GRÜNDERSERVICE:
WIR BEGLEITEN SIE IN 

DIE SELBSTSTÄNDIGKEIT
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1. Branchenerfahrung ist von Vorteil, aber keine Grundvoraussetzung

2. Unternehmerisches Denken mit dem Willen, etwas Nachhaltiges aufzubauen

3. Organisationstalent – von der Logistik bis zum Marketing

4. Eigenmotivation, denn Sie sind Ihr eigener Chef

5. Liebe zu Lebensmitteln, denn sie sind der Star in Ihrem Geschäft

6. Freude am Umgang mit Menschen, denn sie sollen sich wie zuhause fühlen

7. Spaß am Aufbau von lokalen Netzwerken, denn lokale Produkte machen                                      

Ihr Geschäft einzigartig

8. Startkapital ab rund 30.000 Euro – dies kann in Form von Eigenmitteln oder in  

Sicherheiteneingebracht werden

WAS SIE MITBRINGEN SOLLTEN?

Braucht es Vorkenntnisse, um Kaufmann oder Kauffrau 
zu werden?
Eine Branchenerfahrung ist natürlich gut, muss aber nicht zwin-
gend sein – es gibt genug Quereinsteigerinnen und -einsteiger 
unter den ADEG Kaufleuten, die zeigen, dass Engagement, die 
Bereitschaft zu persönlicher und fachlicher Weiterentwicklung 
und die Liebe und Freude am Umgang mit Lebensmitteln und am 
Kundenkontakt viel wichtiger sind. Und ganz essenziell ist der 
Wille, sich gemeinsam mit ADEG und selbstständig etwas Nach-
haltiges aufzubauen. Und nicht zuletzt bietet die ADEG Akademie 
als Einarbeitungsprogramm für angehende ADEG Kaufleute die 
Möglichkeit, sich auf die selbstständige Tätigkeit als ADEG Kauf-
frau oder Kaufmann vorzubereiten.

Mit einer Selbstständigkeit sind in der Regel auch Investitio-
nen verbunden. Was bedeutet das konkret?
Natürlich heißt Selbstständigkeit auch Investition. Inves-
titionen im Sinne von Engagement, Motivation und Zeit 
sind essenziell und hier sagen wir ganz klar: Diese Eigen-
schaften sind ein Muss für eine ADEG Kauffrau oder einen 
ADEG Kaufmann. Finanzielle Investitionen versuchen wir 
als ADEG Großhandel gemeinsam mit den Kaufleuten zu 
stemmen – hier stehen von unserer Seite attraktive Förder-
konzepte zur Verfügung, sodass der Start in die Selbststän-
digkeit als ADEG Kauffrau oder Kaufmann schon mit einem  
Eigenkapital oder Sicherheiten ab einer Höhe von rund 
30.000 Euro möglich ist.

der befragten Dorfbewohner sehen 
Nahversorger als wichtige Arbeitgeber 

in der Region.

74,4%

der Bewohner von Gemeinden mit 
ADEG Markt sehen die Gemein-

schaft als besonderen Vorteil des 
Landlebens. In Gemeinden ohne 
ADEG Markt sind es nur 23,9%.

33,5%

Liegt in  
der Nähe

Bietet Grundversor-
gung mit Artikeln des 
täglichen Bedarfs

Lebensmittel- 
geschäft

In der 
Gemeinde

Zu Fuß oder 
mit dem 
Fahrrad 
erreichbar

Der ADEG Dorfleben-Report® beweist die große Bedeutung ländlicher Nahversorgung 
und im Besonderen der selbstständigen Kaufleute von ADEG für ihre Gemeinde!

ADEG – FEST VERWURZELT 
IN REGION UND DORF

58%
der Dorfbevölkerung 
kennen ihren Nahver-

sorger persönlich

75%
der Dorfbewohner sehen 

ihren Nahversorger als 
wichtigen Treffpunkt in 

der Gemeinde

der Befragten 
fühlen sich als Teil 
ihrer Gemeinde.

pflegen die Tradi -
tionen und Bräuche 

ihrer Gemeinde.

Z U G E H Ö R I G K E I T S G E F Ü H L

42%57%57%69%

GEMEINDEN 
OHNE ADEG

GEMEINDEN 
MIT ADEG

WA S  F Ü R  D I E  D O R F B E WO H N E R  E I N E N  N A H V E R S O R G E R  AU S M AC H T

26,7% 18,8% 13,0% 10,6% 10,2%

(Aus ADEG Dorfleben-Report® 2017)
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HEUTE LERNEN,  
MORGEN GRÜNDEN – 
DIE ADEG AKADEMIE.

• Vollzeit-Einarbeitungsprogramm
• Einstieg grundsätzlich jederzeit möglich
• Dauer rund 6 bis 12 Monate
• Individuell angepasste Einarbeitungspläne
• Praxislernen in Märkten erfahrener ADEG 

Kaufleute 
• Abwechslung durch verschiedene 

Trainingsblöcke
• Umfangreiches Seminarprogramm
• Anstellung beim ADEG Großhandel während 

der Einarbeitung

UNSERE SEMINAR-SCHWERPUNKTE BEINHALTEN 
DIE GRUNDLAGEN DES HANDELS:
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Als starker Partner bietet der ADEG Großhandel künftigen 
Kaufleuten mit der ADEG Akademie ein Einarbeitungspro-
gramm, das die Teilnehmerinnen und Teilnehmer bei ihrer 
Vorbereitung auf ihre angestrebte Tätigkeit als selbststän-
dige ADEG Kauffrau / selbstständiger ADEG Kaufmann best-
möglich unterstützen soll.

Vorbereitung und Einarbeitung – so individuell 
wie die Kaufleute
Die ADEG Akademie basiert auf einer intensiven und struk-
turierten praktischen Einarbeitung in den Märkten erfah-
rener ADEG Kaufleute. Die praktische Einarbeitung gliedert 
sich thematisch in 6 verschiedene Trainingsblöcke. Zusätz-
lich zur praktischen Einarbeitung nehmen die angehenden 
ADEG Kaufleute an einem spezifischen und vielfältigen Se-
minarprogramm teil.

Das Einarbeitungsprogramm dauert grundsätzlich rund 6 
bis 12 Monate. Die angehenden Kaufleute sind während der 
gesamten Zeit bereits bei der ADEG Österreich Handels AG 
angestellt und erhalten so auch sämtliche Vorteile wie ein  
fixes Einkommen. Der Einarbeitungsplan wird je nach  
Berufserfahrung und Vorkenntnissen individuell erstellt.

Das optimale Einarbeitungsprogramm für die 
Selbstständigkeit:

6
Waren-
wirtschaft

5
Frischeseminare 
zu Obst, Gemüse, 
Brot und Feinkost

4
Personal-
management

3
Verwaltung und  
Organisation

2
ADEG Verkaufs-
konzept

1
Unternehmerisches  
Denken und Handeln

„Unsere Kaufleute sind Menschen, 
die für ihre Region etwas bewegen 

und schaffen wollen. 
Jeder Einzelne setzt sich mit 

ganzer Kraft für seinen Markt und 
damit für die Wertschöpfung  

vor Ort ein.“



Der ADEG Großhandel stellt den selbstständigen Kaufleuten 
umfangreiche Leistungen zur Unterstützung ihres individuellen 

Erfolgs zur Verfügung. Die ADEG Fachexperten arbeiten dazu 
tagtäglich gemeinsam mit den Kaufleuten zusammen – in den 

unterschiedlichsten Bereichen:

1512

SELBSTSTÄNDIGKEIT –  
MIT EINEM STARKEN  

PARTNER AN DER SEITE.
Das ist die ADEG Garantie.

Werbung und Marketing
Vom Flugblatt, der Außenwerbung, der Beschil-
derung im Markt bis hin zur Fernsehwerbung 
oder der Pressearbeit in ihren Regionen: Das 
Experten-Team vom ADEG Marketing unter-
stützt die Kaufleute bei Bewerbung und ziel-
gerichteten Marketing-Aktionen auf nationaler 
wie auf regionaler Ebene.

Beratung und Betreuung
Nur durch eine offene und enge Partner-
schaft ist nachhaltiger Erfolg möglich. 
Deshalb setzt der ADEG Großhandel schon 
von der Gründungsphase an auf intensive 
und individuelle Betreuung und Beratung 
der ADEG Kaufleute – jederzeit durch die 
Vertriebs-Außendienstmitarbeiter und die 
Experten der Fachabteilungen in der ADEG 
Zentrale.

Einarbeitung, Aus- und 
Fortbildung
Egal ob die Kaufleute langjährige Erfahrung 
im Lebensmitteleinzelhandel mitbringen 
oder branchenfremde Quereinsteiger sind, 
der ADEG Großhandel bietet ihnen ein auf 
ihre Kenntnisse abgestimmtes Einarbei-
tungsprogramm an. Das laufende Seminar-
programm unterstützt die Kaufleute und 
deren Mitarbeiter mit vielseitigen Fort- und 
Weiterbildungsangeboten, von betriebswirt-
schaftlichen Kursen bis hin zu fachlich-ope-
rativen Inhalten.

13

Warenwirtschaftssystem
Das ADEG Warenwirtschaftssystem ist modern, 
anwenderfreundlich und an die spezifischen 
Anforderungen eines selbstständigen Lebens-
mitteleinzelhändlers angepasst. Der ADEG Groß-
handel stellt den ADEG Kaufleuten das Waren-
wirtschaftssystem im Rahmen eines umfassen-
den Paketes inklusive Hardware, Software und 
Support zur Verfügung.

Ladenbau
Das ADEG Ladenbaukonzept überzeugt durch 
ein frisches, ansprechendes Design und sorgt für 
ein harmonisches Aufeinandertreffen von Mo-
dernität und Tradition. Angenehme Farben und 
Materialien sowie das durchdachte Ladenlayout 
schaffen eine Atmosphäre zum Wohlfühlen, in 
der Einkaufen für den Kunden zum unverkenn-
baren Erlebnis wird.

Logistik
Die zeitgerechte und verlässliche Lieferung der 
frischen Ware ist durch das flexible und moderne 
Logistiksystem der REWE International AG opti-
mal abgedeckt. Die Bestell- und Liefer-Rhythmen 
können individuell an die Anforderungen jedes 
Marktes angepasst werden und stellen somit 
eine – für jeden Standort – bedürfnisorientierte 
Versorgung sicher.

Das Sortiment
Als selbstständiger Kaufmann oder Kauf-
frau erhält man auch bei der Sortimentsbe-
schaffung Unterstützung von ADEG. Rund 
32.000 Artikel von über 1.100 Lieferanten 
finden sich im ADEG Großhandel. Pro 
Bundesland kommen noch ca. 50 regio-
nale Lieferanten hinzu. Das Angebot wird 
außerdem je nach Saison und Feiertagen 
erweitert. Sollten Fragen aufkommen, 
können sich ADEG Kaufleute jederzeit 
persönlich an ihren Vertriebs-Außendienst-
mitarbeiter wenden.  

ADEG unterstützt die Kaufleute beim Weg in 
die Selbstständigkeit mit einem attraktiven 
Finanzierungskonzept, das einen Einstieg als 
selbstständige Kauffrau / selbstständiger 
Kaufmann auch mit geringen Eigenmitteln 
ermöglicht.

Finanzierungsmöglichkeiten

Rund ums Geld 
Die modernen Finanzierungskonzepte 

ermöglichen den Start als selbstständiger 
Kaufmann oder Kauffrau schon ab einer 

Eigeninvestition von 30.000 Euro in  
Eigenkapital oder Sicherheiten. 
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Obwohl es Anna-Maria zunächst in die Gastronomie zog, wo sie für einige Jahre tätig war, ging 
ihr das Kaufmannswesen nie ganz aus dem Kopf. So entschied sie sich eines Tages dafür, in den 
Handel zurückzukehren und sich im Markt ihres Vaters in der Salzburger Gemeinde Großgmain 

zu verwirklichen.

Als echte Powerfrau, der nicht nur ihre Kunden, sondern auch ihre ganze Heimat am Herzen 
liegt, führt Anna-Maria den Markt mit Enthusiasmus und der eigenständigen Note: „Wir sind ein 
moderner Markt mit 18 Mitarbeitern und bieten alles, was ein Lebensmittelhändler von heute 

haben muss – persönliche Betreuung und Charme inklusive“, betont Buchmüller.  

Mit dem ADEG Großhandel als starkem und verlässlichem Partner an ihrer Seite hat sie 
auch die Sicherheit, ihre eigenen Visionen verwirklichen zu können – und damit Dinge, die 
ihr am Herzen liegen: „Ich kann meinen Traumberuf selbst gestalten und habe in der Ver-
gangenheit bereits zahlreiche Projekte umsetzen können. Und genau das ist das Schöne  

an dem Beruf.“

Anna-Maria Buchmüller

„Die Freiheit ist 
einfach das Beste!“
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Über 120 Jahre ist die Kaufmannsfamilie Pichler aus Großarl im Lebensmittelhandel tätig. „Und 
seit es geht, mit ADEG“, betont Thomas Pichler. Der selbstständige Kaufmann weiß, was er an 
der Marke und an der Unterstützung durch den ADEG Großhandel hat: einen starken Partner, 
die Freiheit, sich selbst zu verwirklichen, und die Chance, als regionaler Unternehmer in seiner 

Heimat tätig zu sein. 

Wie so viele ADEG Märkte liegt seiner direkt im Zentrum des Dorfes und wie so viele ADEG 
Märkte gilt sein Markt als kleiner Treffpunkt der Gemeinde. Die Freiheit, unter dem ADEG Mar-
kendach nicht nur das Sortiment selbst auszuwählen, sondern auch über die Zusatzleistungen 
des Marktes zu entscheiden, ist ein wichtiger Faktor für den selbstbewussten Unternehmer – 
der selbst auch Trendsetter ist: „Den aktuellen Trend der Hauszustellung machen wir schon seit 

mehr als 50 Jahren“, freut er sich. 

Und was ist sein Erfolgsrezept? „Als selbstständiger Kaufmann musst du persönlich vor Ort 
sein und eine Beziehung zu den Kunden aufbauen“, sagt er und fügt dazu: „Unternehmertum 
hat schon seine Verantwortung – für Mitarbeiter und für die Kunden. Aber das ist es ja, was 

Spaß macht. Und was man gerne macht, macht man gut!“

Thomas Pichler

„Ich bin ADEG Kaufmann 
durch und durch!“
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NOTIZEN



ADEG Österreich Handels AG

Industriezentrum NÖ-Süd
Straße 3, Objekt 16
2355 Wiener Neudorf

Tel.:  02236 600-2280 
Mail:  gruenderservice@adeg.at
Web:  adeg.at/meinmarkt

STELLEN SIE JETZT 
DIE WEICHEN IN 
RICHTUNG ERFOLG.
Wir suchen die ADEG Kaufleute von morgen.

Mehr Infos finden Sie auf 
adeg.at/meinmarkt


